


BANNOVER

Die beiden grofien Ausstellungen, an denen wir uns be-
teiligen, sind bekanntlich die ,Internationale Kélner Frih-
jahrsmesse” und die Messe Hannover, Die Bedeutung, die
die Messe Hannover in den letzten Jahren bekommen hat,
geht besonders aus der Umbenennung ihres Titels hervor:
Friher war sie ganz einfach die ,Technische Messe Han-
nover”, seit vergangenem Jahr ist sie die ,Deutsche Indu-
strie-Messe”. Das Inlands- und Auslandsinteresse spiegelt
sich schon in den Besucherzahlen wider (insgesamt lag
der Besuch um ca. 20 %o haher als voriges Jahr).

Es versteht sich von selbst, warum wir speziell auf die
Deutsche Industrie-Messe, an der wir ja in den vergan-
genen Jahren auch beteiligt waren, besonderes Gewicht
gelegt haben. Bekanntlich sind wir schon im vergangenen
Jahr dadurch aufgefallen, dafl wir unsere Gerdate in
Hannover arbeiten lielen und uns nicht gescheut haben,
die Interessenten Einblick nehmen zu lassen in das Arbeits-
programm des Ahlmann-Schwenkschauflers. Innerhalb des
vergangenen Jahres entwickelten wir die Zusatzgerate,
Uber die schon berichtet worden ist. Um auch sie vor-
fUhren zu konnen, brauchten wir — wie sich leicht erklaren
|3t — eine gréflere Anzahl Maschinen auf dem Stand und
infolgedessen mehr Platz. Es bot sich nun an, auf diesen
groflen Platz auch einen groflen Pavillon zu stellen. (In
der April-Nummer der ,Persénlichen Mitteilungen” zeigten
wir den zweistockigen Schwenkschaufler-Stand als Blei-
stifizeichnung.)

Der Stand sollte drei Aufgaben haben und hat sie erfillt:

1. Er sollte auffallend genug wirken, um die Bedeutung
zu unterstreichen, die unseren Maschinen in ihrer Spartfe
zukommt, scllte die Interessenten zu dem Zeichen
locken, unter dem wir ein halbes Jahr lang vorher An-
zeigen aufgegeben hatten;

2. er sollte einen eindrucksvollen Abschluf3 des Vorfihr-
geldndes bieten und

3. auBerdem die Méglichkeit geben, inmitten einer larmen-
den Umgebung, die Kunden und Interessenten in Ruhe
aufkléren und bedienen zu kénnen.

Einen Film, der als Tonfilm l&uft, muB3 sich ein Kunde in
Ruhe anhoéren kénnen, wenn er etwas davon haben
will. Eine Verhandlung, die dazu fohren soll, nicht nur
Schwenkschaufler zu verkaufen, sondern einen Begriff
zu geben von der Bedeutung und Art unseres Werkes,
darf nicht vom Motorengedrohn unseres eigenen Standes
sowie der Nachbarsténde gestért sein. Demnach hat sich
der Plan entwickelt: Die allgemeinen Zuschauer sollten
unten am Vorfihrgelénde sitzen, von wo aus durch

eine Sprechanlage mit der Kommandostelle gesprochen
werden konnte, die ihrerseits die einzelnen Gerate vor
den Augen des Kunden einsetzte. Der Verkaufsdienst war
so organisiert, daf} einzelne Herren die speziellen Inter-
essenten in den Pavillon begleiteten, wo dann der Film an-
gesehen und die Verhandlung in Ruhe gefihrt werden
konnte.

Selbstversténdlich strahlt ein Stand, wie unser Schwenk-
schaufler-Stand in Hannover, auf den Interessenten und
Kunden besondere Kraft und besonderes Vertraven aus.
Insofern war es verlockend, auch andere Produkte, die
unter dem Zeichen AHLMANN hergestellt werden, gerade
dort auszustellen, wo ein betont auffallender Stand Auf-
sehen macht. So kam es zu der Versammlung unserer drei
Sténde: Schwenkschaufler - Stand, Betonfenster - Stand,
Waschanlagen-Stand. Da wir allen Besuchern des Schwenk-
schaufler-Standes durch einen Hinweis klargemacht hatten,
dafl wir nicht nur Maschinenbau fertigen, strahlte der
grofle Stand auch stark auf die beiden anderen Sténde
Uber.

Einige grofle Industrieunternehmungen hatten ihre Stéinde
wie Pfahlbauten hochgestellt. Die Sténde waren grofien-
teils aus Stahl und Glas. Demgegeniber lag unser zwei-
stockiger Pavillon wie ein weifler Quader mitten im
Gewimmel der Ausstellung. Das Zeichen auf dem Dach,
ein Zeichen, das wir auf unseren Anzeigen als Blickfang
verwendet hatten, und der Ahlmann-Schriftzug waren in
Rot gehalten, so daf} Stand und Zeichen von dem Gewirr
der Krane und umliegenden Bauten deutlich abstachen.

Ein paar Zahlen: Im Durchschnitt haben unseren Stand
30000 bis 40000 Menschen besucht und — vorsichtig ge-
schatzt — 100000 Menschen im Vorbeigehen angesehen.
Das sind knapp dreimal soviel wie Rendsburg Einwohner
hat. Wir sagten schon, daf3 die Messe zehn Tage lang
dauverte. So kamen auf den Tag 3000 bis 4000 Menschen
als Interessenten, die fest am Stand stehen- oder auf der
Terrasse sitzengeblieben sind. (Zum Vergleich: Die Beleg-
schaft der Carlshitte belduft sich zur Zeit auf 2300
Menschen.)

Besondere Beachtung fand — neben der glénzenden Auf-
nahme unserer Zusatzgerdte — der A 1V, der sowohl im
Inland als auch im Ausland bei allen méglichen Einkaufs-
kommissionen, bei auslandischen Beobachtergruppen und
in- und auslandischen Unternehmern starke Resonanz fand.

Wir bringen in dieser Nummer der ,Personlichen Mittei-
lungen” die versprochenen Aufnahmen aus Hannover, um

unseren Mitarbeitern einen Begriff zu geben, wie es dort
ausgesehen hat.
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Die Aufnahme oben zeigt unseren Stand vor Eré6ffnung der Ausstellung. Die Betrachter muissen sich die Wirkung durch die Farben dozudenken.

Unten: Das Vorfihrgeldnde wdhrend einer Darbietung. Rechts die ,ausverkaufte” Terrasse. Im Hintergrund links der A IV.




Rechts: Seitenansicht des Standes: schwarzer Schwenk-
schaufler mit Tiefloffel, roter Pfeil ouf dem grauweiBen
Verputz. Der Wandschmuck der beiden Wande hat
sowohl ols Wanddekoration ols auch als Wegweiser
zum Platz hin Wirkung hinterlassen.

Mitte: Blick in die Empfangshalle unseres Pavillons, aus
der die Interessenten weitergeleitet worden sind: in
den Filmvorfihrraum oder in die Besprechungskabinen;
daoher wenig Sitzgelegenheiten.

Unten links: Gang mit Besprechungskabinen im 1. Stock.
Unten rechts: Blick in eine Besprechungskabine.
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Ahlmann & Co.

und

Severin Ahlmann
mit Waschanlagen

Severin Ahlmann
mit Betonfenstern

Der Beton - Fensterstand im Frei-
geldnde Mainzer StraBe wurde
durch eine grofle Fensterattrappe
gut zur Geltung gebracht. Man
konnte ihn schon von weitem und
auch vom Schwenkschauflerstand
aus sehen. Das war allgemein-
werbemaflig ein grofler Vorteil.

Hier waren es hauptsdachlich Kreise
des Baustoffhandels, aber auch viele
Architekten, die starkes Interesse
fir unsere Fenster zeigten. In Be-
tonfenstern wurden direkte Ab-
schlisse getatigt.

Unsere Industriefenster fanden gro-
fBen Anklang, da sie sich gerade in
Hallenbauten und Lagerhdusern
architektonisch gut einfigen.

Der Waschanlagenstand in Halle 12
war gut placiert. Er lag dicht beim
Eingang bzw. Ausgang und zog die
Messebesucher zwangslaufig an. Als
~Magnet” wirkte weiter, daf3 er hell
beleuchtet war.

Der Stand war, genau wie der Be-
tonfensterstand, in unseren Haus-
farben grau-rot gehalten und hatte
vorne zum Gang hin eine Art
Sperre, die in Tischhéhe von innen
beleuchtete Bilder der Ahlmann-
Firmen aus allen Arbeitsgebieten
zeigte. Da gab es Ausschnitte aus
den Gieflereien ebenso zu sehen
wie Emaillierer beim Streuen einer
Badewanne, die Schiffe der Trans-
caribbean Line ebenso wie unsere
LKWs, die Ofen-Herd-Produktion
gerade so wie Schnappschisse aus
dem Radiatorenbau  und  der
Schwenkschaufler - Fertigung. _ Die
Ausstellung unterstitzte den Fach-
handel in seinen Bestrebungen nach
Umséatzen in Ahlmann-Waschanla-
gen, die speziell in Industrieunter-
nehmen usw. Verwendung finden.
So gingen auch prompt diverse An
fragen und Forderungen nach un-
seren Waschanlagen in allen Gré-
en bei uns ein.

Architektonisch gefielen die ver-
schiedenen Platten aus Ahlmann
Marmorkorn und Ahlmann-Utipan,
einem neuen Werkstoff. Eines seiner
wesentlichsten Merkmale: Er kann
in grofien Platten (2 X1 m) ver-
arbeitet werden, Das ergibt eine
besonders grofizigige Wirkung In
der Wanddekoration. Auflerdem
werden Farben und Muster nach
Wunsch hergestellf, (Unmégliches
darf man nicht verlangen! Auch hier
nicht,) Interessenten: Bau- und
Architektenkreise,
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Aus einem Steinbruch

In unseren Steinbruchbelrieben laufen seit 1953 zwei Ahlmann-Schwenk-
schaufler A Ill. In diesem Jahr wurde ein weiterer Schwenkschaufler
mit Raupenantrieb in Aufirag gegeben.

Eingesetzt werden diese Gerdte sowohl im Schotterwerk als auch im
Steinbruchbetrieb. Im Schotterwerk dienen sie zur Beladung der LKWs
vom Logerbestand. Im Steinbruch nehmen sie die Abraumbeseitigung
und Packlagegewinnung vor,

Der Vorteil der Ahlmann-Schwenkschaufler gegeniber anderen Auflade-
gerdlen liegl in ihrer schnellen Beladungsweise, in ihrem guten Ein-
dringen in das Steinhaufwerk und in ihrer Vielseitigkeit,

Von einer StraBen- und Tiefbauunternehmung

Auf Ihre Anfrage vom 2. Mai 1955 teile ich Ihnen mit, daBl ich dos
Gerat seit dem 20. 9. 54 ohne Unterbrechung in Beirieb habe, und zwar
auf Baustellen fir Mutterbodenabirag und Beladung von LKWSs, in
Kiesgruben fir Beladung von LKWs, bei Ausschachtungsarbeiten von
Baugruben.

Das Gerédt hat sich bei diesen Arbeiten bestens bewdhrt
nicht mehr missen. Trolz starker Inanspruchnahme sind Reparaturen

kaum angefallen. Der Kundendienst seitens der Lieferfirma klappt aus
gezeichnet.

Ich méchte es

Aus einer Stadiverwallung

Bezugnehmend auf lhr Schreiben vom 29. 4. teilen wir lhnen mit, dof}
wir seit Januar und Mdarz d. J. zwei Ahlmann-Schwenkschaufler Type
A |ll von der Firma Ahlmann-Carlshitte K.G. in Rendsburg haben, Die
beiden Gerdte sind, abgesehen von einer kleineren Schneeverladung,
erst ab 1. 4. 55 in unseren Steinlagern voll eingesotzi. Sie haben
hauptsachlich Schotter und Splitt sowie Kleinsteinpflaster von Halde auf
LKW zu verladen. Das wirfelférmige Gronit-Kleinsteinpflaster ist wohl
das schwierigste Material, das es zu verladen gibt.

Bis jetzt haben sich die Ger&te einwondfrei bewdhrt, wobei die auler-
ordentliche Wendigkeit von einer Halde zur onderen und weitere Ver
wendung innerhalb des Stadtbereiches durch die verhdltnisméflig hohe
Fahrgeschwindigkeit sehr vorteilhaft ist.

STIMMEN UBER DEN

Von einem Ziegelwerk

Ich arbeite jetzt mit dem Schwenkschaufler ungeféhr ein Jahr und,
ohne zu Ubertreiben, bin ich direkt begeistert davon. Bei meinem
vielen Bauen, was ich vornehmen muB, reicht er mir Trager bis zu
einer Tonne bequem noch oben, Selbst bei meinem Mauerwerk habe
ich, um Geruste zu sparen, das Ausfugen gleich von der Schaufel aus
gemacht.

Da ich in fettem Tongeldnde mit den Reifen arbeiten mufite, blieb es
nicht aus, dof} die Reifen rutschten. So habe ich dann nach dem Besuch
der Industriemesse in Honnover mir die Raupen angesehen und habe
sie auch arbeiten gesehen und mich sofort entschlossen, die Roupen
dazu zu kaufen. Jetzt kann ich auch im nassen Geldnde bequem fahren
sowie gleichzeitig mit der Gummibereifung auf der Strafie, da das
Montieren nur /s bis 3/¢ Stunde in Anspruch nimm!. Die Leistungs-
fahigkeit und Wirtschaftlichkeit des Ahlmann-Schwenkschauflers ist
wirklich enorm.

Aus dem StraBenbau

Ihr oben genanntes Schreiben habe ich erhalten und teile Ihnen dazu
folgendes mit:

Am 25. 11. 1954 lieferte mir die Ahlmann-Carlshitte K.G., Rendsburg,
einen Ahlmann-Schwenkschaufler Type A Il Von diesem Tage an ist
derselbe in meinem StraBenbaubetrieb ununterbrochen im Einsatz ge-
wesen. Im Winter wurde das Gerdt beim Schneerdgumen eingesetzt und

bewdhrte sich auch bei der Entfernung von festgefahrenen Eisschollen
auf der Fahrbahn.

Auch der Betriebsral wor in Hannover. Dieser Sc¢
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appschuf ist wéhrend

der Fahrt im Autobus gemacht worden

Beim Einsatz auf Baustellen des StraBenbaues
mann-Schwenkschaufler durch seine

et sich der Ahl-
besondere Wendigkeit und viel-
seitige Einsctzméglichkeil besonders aus; er bewaltigt die gleichzeitige
Beschickung von zwei Linnhoff-StraBlenfertigern

Am 15, 5. d. J. wird mir ein Ahlmann-Schwenkschaufler Type A 11l an-
geliefert werden.

Aus einem Gipswerk

Bezugnehmend auf Ihr Schreiben obigen Datums teilen wir lhnen mit,
daf} wir einen Ahimann-Schwenkschaufler seit Frihjohr des vergange-
nen Johres in einem unserer Steinbriche eingesetzt haben. Nach
anfénglichen Schwierigkeiten, die wohl| hauptsachlich dorouf zurdckzu-
fOhren waren, daf das Fahrpersonal mit dem Gerdt nicht vollig ver-
traut war, sind wir nunmehr mit dem Gerdt sehr zufrieden. Wir beab-

sichtigen, in ndchsier Zeit einen weiteren Ahlmann-Schwenkschaufier
anzuschaffen

Die Leistung und Arbeitsweise enlspricht durchaus den von der Firma
Ahlmann-Carlshitte, Rendsburg, angegebenen Werten.

Vom StraBenbau

Wir bestéligen den Eingang lhres Schreibens vom 2. 5. 55 und teilen
Ilhnen mit, dof} wir seit ca. 13 Monaten einen Ahlmann-Schwenk-
schaufler besitzen, Mit dem Gerét sind wir auBerst zufrieden. Allein in
den acht Monaten des vergangenen Jahres leistete die Maschine 1400
Stunden.

Wir benutzten das Gerdl in erster Linie zur Beschickung unserer Hoch-
siloanlage bei verschiedenen Betonsiraflenbaustellen (Marienheil, Ward-
béhmen, Schwarmstedt). Weiterhin transportierte der Schwenkschaufler
auf verschiedenen Baustellen Material in unserem TeerstraBenfertiger.
Beim Bodenaufladen in einer Sandgrube lud er 150 Kubikmeter pro Tag.
Wir méchten noch bemerken, daBb wir uns mit dem Gedanken tragen,

im Laufe des Jahres einen zweiten Schwenkschaufler anzuschaffen. Fir
uns ist das Gerat eine Nolwendigkeit geworden.

Das ist der A IV, aufgenommen vor der Abfahrt nach Honnover. Er ist
als erste groBere Baumacschine mit einer Kunststoffkarosserie ausge-
stattet. Diese Talsache hat auf der Messe groBe Beachtung gefunden.
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Pourquoi n

GLUCKSBURG

Am 8. und 9. Mai hat der weltbekannte Verkaufsfachmann
Heinz M. Goldmann in Glicksburg for 110 unserer Mit-
arbeiter einen Vortrag Uber das Thema gehalten, ,Wie
man Kunden gewinnt und behandelt”.

e 4]

Der Vortrag fand deshalb in Glicksburg statt, weil Herr
Goldmann Wert darauf legte, mit unseren Leuten aufler-
halb ihrer gewohnten Atmosphére zu reden. Davon ver-
sprach er sich groBere Aufnahmeféhigkeit seiner Zuhorer

und auBerdem ein besseres Arbeitstempo.

Der Zeitplan hatte es in sich. Sonntag und Montag ging es
von morgens bis abends durch (Zeit zum Essen eine /4
Stunde). Da wurde besprochen, was alles einem Verkaufer
widerfahren kann in seinem Leben, und wie er sich am
besten dabei anstellt.

Und warum das ganze? — Wir wissen, daf3 nur diejenigen
Sportler fit sind, die nicht blof3 trainieren, sondern auch
kéimpfen. Heinz M. Goldmanns Kursus war eine Art Gene-
raltraining unserer Mitarbeiter fir den Kampf mit der
Kundschaft — gegen die Konkurrenz, den wir taglich und
ganz sicherlich in immer harter werdendem Ausmaf} be-
stehen missen.

Wos wirde die gréfte Begabung nitzen, wenn der
Kéampfer sich eine Bl6Be gdbe, wenn seine Konzentration
nur einmal nachlaft, wenn er in diesem Augenblick
seinen Kinnhaken bekommt und — ,aussteigt”? — Eins ist
sicher: Keiner ist so gut in allem, was er tut, als daf} er
durch den Rat eines international anerkannten Fachmannes

nicht noch besser werden koénnte.

Die allgemeine Stimmung zeigte, daf3 unsere Mitarbeiter
recht viel mitbrachten, aber bestimmt etwas mehr nach
Hause mitnehmen konnten, als sie mitgebracht hatten. —
Sinn der Sache. —

Selbst alte Hasen waren begeistert.







